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Dorfzauberer oder Copperfield?

Groldtes Seminar Europas lehrt Magie der Rhetorik — Drei Zuschauerplitze zu gewinnen

Anderssein alsandere und mit der Rhetorik Spannung erzeugen, wie bei
einem Krimi, das vermittelt Matthias P6hm seinen Teilnehmern.

,Gestatten, mein Name ist Ger-
hard Schroder, ich bin der deut-
sche Bundeskanzler. Davor war
ich Ministerprésident von Nie-
dersachsen.“ Eine Begriilung,
die 130 Menschen mit schallen-
dem Geléchter quittieren.

Der Redner lacht nicht, er sieht
nur ernst in die Menge und sagt.
,Vergessen Sie, was Sie iiber
klassische Redeeinleitungen wis-
sen.“ Er blickt mit stahlblauen
Augen eindringlich in die Runde.
,,GrolRe Redner stellen sich nicht
vor und Sie tun es auch nicht,
betonte er. Er muss es wissen. Er
ist Matthias Pohm. Er gehort zu
den namhaftesten Rhetoriktrai-
nern der Branche. Der Bestseller-
autor des Buches ,,Vergessen Sie
alles {iber Rhetorik*, riumt mit
verstaubten Rede- und Prisenta-
tionsmethoden auf.

Auch das Konzept seines VIP-
Rhetorik-Seminares ist das erste
seiner Art in Europa und es ist
das teuerste. Es kostet jeden der
zwOlf Teilnehmer 4900 Euro fiir
zwei Tage. Dafiir bekommen die
Geschiftsleute, die unter ande-
rem aus Bern, Graz, Leipzig und
Bonn anreisten, ein Wochenen-
de Intensivseminar. 130 Zu-
schauer sind ebenfalls dabei. Sie
sitzen in steifer Businesskleidung
und ernster Miene in den Semi-
narrdumen eines Miinchner Lu-
xushotels, bereit jeden Fehler zu
beobachten und wihrend der Re-
den selber zur Storquelle zu wer-
den und unverschimte Zwi-
schenfragen zu stellen.

Auch die Leser dieser Beilage
konnen sich einen Zuschauer-
platz im Wert von 250 Euro si-
chern. Einfach folgende Frage
richtig beantworten:

Wie heift das Buch von
Matthias Pohm?

A) Die grof3e Kunst guter
Reden

B) Vergessen Sie alles iiber
Rhetorik

C) Reden ist Silber, gut reden
ist Gold

Schreiben Sie die Losung auf
eine Postkarte und schicken Sie
diese an das

Landsberger Extra

Stichwort ,,Rhetorik®,
Ludwigstralle 162,

86899 Landsberg.

Bitte unbedingt eine FEmail-
adresse mit angeben. Einsende-
schluss ist der 18. Juni 2005. Der
Rechtsweg ist ausgeschlossen.
Das Seminar fiir die Gewinner
findet am 14./15. Oktober 2005
in Miinchen statt.

Neben Matthias Pohm sind
drei weitere Trainer aktiv, die das
Tun der Teilnehmer beobachten
und sofort Feedback geben.

Erste Ubung: In bildhafter
Sprache mit vielen Verben, ohne
Fiilllworte formuliert, eine kleine
Geschichte erzdhlen. Ein schwie-
riges Unterfangen. ,,Abends. Ich
schreckte aus dem Schlaf hoch,
beginnt ein Kolner. Sofort wird er
korrigiert. ,,Bleiben Sie in der Ge-
genwart, die Vergangenheitsform
nimmt Spannung®, betont P6hm.
Der Geschéftsfithrer einer Me-
dienagentur fahrt fort. Einen Satz
spater. Pohm schnipst mit dem
Finger, zeigt auf den FuR. Das
Bein war zur Seite gestellt, der
Redner hat seinen feste Stand
verloren.

,Bleiben Sie immer Regisseur
der Veranstaltung, so lange Sie
reden®, blaut Pohm den Teilneh-
mern ein. ,Wenn jemand aufsteht
und geht, schauen Sie genau in
die andere Richtung. Diese Sto-
rung erledigt sich von selbst. Las-
sen Sie nicht zu, dass Thnen je-

mand die  Aufmerksamkeit
stiehlt.“

Anhand einer Metapher er-
klart P6hm den Unterschied zwi-
schen einem guten und einem
schlechten Redner. ,,Viele bedeu-
tungslose Dorfzauberer kennen
die Tricks von Coppertfield, doch
—sie konnen sie nicht vermitteln.
Thnen fehlt die Magie, Menschen
in ihren Bann zu ziehen.“

Die Teilnehmer haben wéh-
rend der zwei Tage genug Mog-
lichkeit die Magie guter Rhetorik
zu {iben. Nach jeder Erklarungs-
Einheit des ehemaligen Soft-
ware-Ingenieurs, der selber
durch Redehemmung zur Rheto-
rik kam, miissen sie Ubungen
ausarbeiten. Dazu gehoren: Eine
Jubildumsrede vorbereiten oder
Argumente fiir eine Uberzeu-
gungsrede sammeln. Anschlie-
Rend halten sie in weiteren Semi-
narsdlen ihre Vortrdge. Immer
ein anderer Raum. Immer andere
Gesichter. Immer das selbe The-
ma. Dreimal. Nach jeder Rede
gibt es ein Feedback des beglei-
tenden Trainers. ,,Das ermoglicht
den Seminaristen sofort fiir die
néchste Rede die Fehler zu korri-
gieren, erkldrt die Co-Trainerin
Karin Huber.

Spannend, mit ausladenden
Gesten, einem spartanischen
Flip-Chart und iiberdimensional
dicken Stiften verkorpert der
spitzbiibisch wirkende P6hm ge-
nau das, was er erzihlt. ,Profis
konzentrieren sich auf das We-
sentliche. = Amateure haben
Powerpoint-Présentationen.
Dieser Satz ruft ungldubiges
Murmeln hervor. P6hm beweist
das Gegenteil und zeigt eine mit
Aussagen und Bildern iiberlade-
ne Folie. ,Hier sind alle Informa-
tionen enthalten.

Keine Folien

Nennen Sie einen Grund, wa-
rum noch jemand zuhoren soll,
wenn Sie das Gleiche noch mal
erzéhlen!“ Pohms Tipp: Keine
selbsterkldrenden Folien. Er be-
tont: ,,Machen Sie einen Krimi
aus Threr Prédsentation. Setzen
Sie Pausen. Zeigen Sie Bilder
und dann - erldutern Sie.“

Der Trainer, der inzwischen
mehrere Biicher geschrieben hat,
macht eine perfekte Show aus
seinen Auftritten. Hier eine Pau-
se, dort bildhaft direkt die Emo-
tionen von Zuschauern und Teil-
nehmern angesprochen und mit
auf das Flip-Chart gekritzelten
Stichworten dafiir gesorgt, dass
wéhrend des Seminars keine Se-
kunde Langeweile aufkommt -
eine grofle Leistung. Der erste
Tag dauerte fiir alle 14 Stunden.

Am zweiten Tag die Herausfor-
derung, das Publikum aktiv wer-
den zu lassen und - iiberzeugen.
Ersteres schaffen alle mit Bra-
vour. Die Statisten recken artig

die Hédnde in die Hohe oder ste-
hen auf, wenn der Redner sie mit
selbstbewusster Gestik dazu auf-
fordert. Die Uberzeugungsarbeit
zu leisten, ist schon schwieriger.
,Malen Sie immer ein Horrorsze-
nario, das wirkt intensiver, als ei-
ne positive Darstellung. Zum
Beispiel: Nicht danach fragen, ob
die Menschen gesund bleiben
wollen. Statt dessen: ‘Stellen Sie
sich vor, sie sterben in 15 Jahren
an Krebs. Wenn Sie das nicht
wollen, kaufen Sie mein Pro-
dukt”.«

Pohm schwort die Teilnehmer
darauf ein, in Bildern und
Gleichnissen zu erzédhlen. Das
iiberzeuge das Unterbewusstsein
des Zuhorers. ,,Wenn etwas ne-
gativ ist, erzéhlen Sie es durch ei-
nen Vergleich mit etwas noch
schlechterem so, dass es positiv
erscheint.“ Die Verkdufer unter
den Teilnehmern kommentieren
lachend, ,eine praxisorientierte
Ubung.“

Eine weitere Aufgabe: Reden
vor starker Gerduschkulisse. Da-
fiir stehen vier der Teilnehmer im
groflen Saal, jeder auf einem Po-
dest und halten ihren Vortrag -
zeitgleich. Am Flip-Chart iiben
sie grofle Gesten, reilRen das Pa-
pier herunter, streichen durch
und ergdnzen - mit groflen Stif-
ten. Sie haben gelernt. Sie gehen
einen Schritt weiter, {iberzeugen
mit Objekten.

Es ist ein Schweizer Hiine, der
mit einem kleinen violetten Luft-
ballon in der Hand die Menge
zum Toben bringt. Er blést ihn
auf. Sagt: ,,Das sind Sie Herr Vor-
sitzender vor 15 Jahren, noch
voller Energie.“ Zu Pohm ge-
wandt fahrt er fort, ,,doch die
Puste geht Thnen aus. Jedes Jahr
mehr.“ Laut ldsst er die Luft ent-
weichen. Schweig, ldsst die Pré-
sentation wirken. Der Ballon ist
ganz zusammengeschnurrt. Der
Bankier hilt ihn in die Luft und
sagt: ,,Es wird Zeit, dass ich Thren

Mit witzigen Hilfsmitteln sorgt man
fur Aufmerksamkeit.

Platz einnehme und frischen
Wind reinbringe.“ Wahrend er
den Ballon erneut aufblést, be-
kommt er frenetischen Beifall.
Alle Teilnehmer haben sich in
zwei Tagen enorm weiter entwi-
ckelt. ,Ich hatte immer Rede-
angst, jetzt bin ich auf den Ge-
schmack gekommen, denn so
harte Bedingungen habe ich in
der Realitdt sicher nicht®,
schwirmt eine 31-jahrige EADS-
Mitarbeiterin aus Ulm.

Alle stehen bei ihrer Ab-
schlussrede wie Felsen in der
Brandung. Gegen den Spot eines
grolRen Scheinwerfers halten sie
souverdn in die Dunkelheit, mit
schillernden Beispielen und gro-
Ben Gesten, ihre Abschlussrede
zum Thema ihrer Wahl. ,Jetzt
sind sie auf dem Weg ein David
Copperfield zu werden“, be-
schlief$t Matthias P6hm das Se-
minar. Brigitta E. Ernst

Hier iben die Teilnehmer, eine packende Rede unter widrigsten Um-
standen zu halten. Sie missen zeitgleich ihren Vortrag halten, trotz gro-
Ber Gerduschkulisse und 100 Augen, die auf sie gerichtet sind.
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